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Indhold

Facadebedrageri

Advokatfuldmegtig, lic,jur.
John Peter Andersen fortaeller
den spzndende historie om
operation ABSCAM, hvor
FBI benyttede det klassiske
facadebedrageri til en omfat-
tende efterforskningsopera-
tion inden for det sorte
.pengemarked. Er vilkdrene
Jor gunstige, sa brug den
sunde fornuft og hold
hovedet koldt. 44

Stkring af edb

En underspgelse har
vist, at en stor del af de
danske virksomheder er
seerdeles sdrbare m.h.t.
edh-sikkerhed. Det er
saledes ngdvendigt at
etablere en strategi, der
kan sikre et passende
hejt sikkerhedsniveau
til imedegaelse af trus-
ler om forsinkelse, af-
brud, tab, ubeherig
anvendelse eller bri-
stende kvalitet af data-
behandlingen,
konkluderer statsautori-
seret revisor Carsten
W. Heilbuth 1 sin arti-
kel om virksomheder-

nes edb-
sikkerheds-

profil. 19
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- Operation, facadebedrager:

— et klassisk svindelrummer

Af advokatfuldmegtig, licjur. John Peter Andersen, advokatfirmaet Philip & Thorup

I slutningen af 70’erne gik det ameri-
kanske forbundspoliti — The Federal
Bureau of Investigation, F.B.I. —i gang
med en af de mest kontroversielle efter-
forskningsoperationer, der nogensinde
er set i et vestligt demokratisk samfund 1
fredstid. Det var operation ABSCAM
—operation »arabisk fidusnummer«.
Forbundspolitiet oprettede et gedigent
proforma-firma og lejede sigind 1 fashio-
nable kontorfaciliteter, der omhyggeligt
blev udstyret med skjult TV-udstyr og

Svindelnummeret har altid
veret god underholdning.
Robert Shaw, Robert
Redford og Paul
Newman i »Sidste stike.

mikrofoner. Firmaet fik navnet Abdul
Enterprises, idet man foregav, at ¢jerne
var to hovedrige arabiske finansfyrster,
Yassir Habib og Abdul Rahman, der
ridede over uudtemmelige oceaner af
investeringsvillig kapital — ophobet i de
muslimske lande, hvor koranens rente-
forbud fik flittige penge til at ligge orkes-
lose hen. Herefter lod man omverdenen
vide, at Abdul Enterprises var interesse-
ret i at finde amerikanske investerings-
projekter til de arabiske oliedollars.

Man lod ogsé forstd, at man var mere
optaget af projekternes lznsomhed end
af deres etiske aspekter.

Ved hjelp af denne dakhistorie og
dens dygtigt iscenesatte kulisser lykke-
des det F.B.I. at infiltrere det faste net-
vark af pengesvindlere og vaerdipapir-
bedragere, der opererer pa tvars af
landegrznserne og ofte star iledtog med
hinanden via et internationalt opbygget
kommunikationsnet. Men den sede duft
af lostsiddende dollars tiltrak ogsa et




andet klientel. Magtfulde embedsmand
i centraladministrationen og honorable
kongrespolitikere med sans for hurtige
penge lod sig lokke ind i den sindrigc
politifelde og kompromitterede - sig
foran F.B.L’s snurrende kameraer ved
at love velvillige forvaltningsafgerelser
og politiske tjenester 1 bytte for kolde
kontanter.

Det er interessant at teenke pa, at hele
dette drama, der sendte en chokbelge
gennem det amerikanske samfund og
efterlod et af de mest spendingsmzttede

kapitler i nyere amerikansk kriminalhi-

storie, er blevet til efter en opskrift pa et
klassisk svindelnummer i det internatio-
nale pengesvindlermiljg.

Deter THE FRONT-END-SCAM. En
front-end-scam — bedst oversat ved »fa-
cade-bedrag« — er en sire gammel mo-
del blandt svindlere til at narre solide
pengesummer ud af lommerne pé god-
troende forretningsfolk. Modellen er

velbeskrevet i den internationale straffe-
retslitteratur om avancerede former for
berigelseskriminalitet. Facade-bedraget
er si velprovet et gkonomisk fupnum-
mer, at modellen aldrig er gaet af mode
blandt pengebedragere, der tvartimod
har forstaet at udbygge og raffinere mo-
dellen ved at gare brug af det internatio-
nale telefax-netvaerk, hvorigennem de

enkelte svindlere kan benytte hinanden

som akterer i det finansielle skuespil,
som en gennemfart front-end—scam byg-

ger pa.

Psykologi n@glebegrebet} :

Den vigtigste ingrediens i en front-end-
scam hedder psykologi. Det er en kends-
gerning i vor verden — utratteligt pape-
get af den gkonomiske idéhistories neg-
leskikkelser, men ofte overset af god-
gorende politiske reformatorer — at hele
pengesystemet fungerer i kraft af et alt-
afgerende drivmiddel: gensidig tillid. Vi
kan leve af mzlk og bred, men ikke af

trykte penchédlef og

gen mont. Nr
vi alligevel er villige til at lade alle vore
livsfornedenheder reprasentere af pa-
pirpenge og rnetalrntanter, skyldes det
vor indlevede tro pa, at vi til enhver tid
kan veksle vore penge om til de for--

brugsgoder, som vi matte have behov. .

for. Uden denne psykologiske kraft bag.
pengeforestillingen, ville hele pengevz-

senet styrte sammensom det-korthus;

det i grunden er. En tilpas stor kata-
strofe, en krig, en invasion, en sygdoms-
pest— det kan undertiden vare nok til at

_afslgre, at penge deler vilkdr med den

katolske kirkes fordums afladsbreve: de
er kun noget vard, hvis man tror pd

-dem.

Der ligger helt tilsvarende psykologi-
ske mekanismer bag mange ordinzre
forretningstransaktioner. Den for51gt1ge
aftalepart kan sgge at gardere sig ved at
indhente oplysninger om sin modpart
fra neutral kilde for at f3 sikkerhed for,
at han har at gere med en serigs person,
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der bade kan og vil opfylde sin del af
aftalen. Alligevel vil en vaesentlig del af
de mangvrer, der slutteligt forer par-
terne sammen, have deres udspring i
blotte psykologiske iagttagelser og slut-
ninger, der er uden bund i juridiske og
pkonomiske realiteter. Flertallet af de
aftaler, der indgés i forretningslivet, er
mundtlige. Man indlader sig i et enga-
gement, fordi man stoler pa sin modpart
og har tillid til ham. Mangler denne
tillid, skal der p& den anden side helt
ekstraordinere tiltag til for at overvinde
den psykologiske modstand. De orna-
menterede marmorvagge og udskérne
sejler i gamle bankbygninger har andre
funktioner end de bygningstekniske. De
er et budskab om soliditet, et skjult lin-
dringsmiddel, der dulmer pa den &ng-
stelighed, som vi mennesker helt natur-
ligt foler ved at overlade vore karrige
sparemidler i anden mands hind.

Det er disse elementzre sandheder,
der danner hele grundlaget for en vel-
lykket front-end-scam. Da svindleren
netop ikke kan levere nogen reel juridisk
eller ekonomisk garanti, mé han i stedet
sztte alt ind pa at overbetone den psy-.
kologiske side af transaktionen og der-
igennem form4 sin modpart til at give
afkald p4 normale forretningsmassige
forholdsregler. Den klassiske front-end-
scam forlzber efter folgende opsknft

Forlabet af et
facadebedrageri

 A: Etableringsfasen

Den professionelle:svindler starter med
-at oprette et finansieringsfirma, -der pa- -

" tager sig at formidle kapital til forret-
" ningsfolk, der af den ene eller anden
grund ikke kan skaffe sig likvid kapital
fra traditionelle lanekilder. I ethvert in-
dustrisamfund vil der altid vare et
udzkket ldnebehov, som svindleren kan
spekulere i. @nsker svindleren at ope-
rere i den dyre ende af markedet, lejer
han sig ind i et mondznt kontormilje,

som han uden smélig skelen til udgif--

terne udstyrer med prangende inventar

og alskens elektronisk isenkram. Ikke

mindst er det vigtigt med duperende

brevpapir og gerne et par falske titler af
C

obskur udenlandsk oprindelse. Vigtigst
afalt er dog telefax-maskinen. Den er for
svindleren, hvad skalpelien er for kirur-

gen.

Nér den ydre kulisse er sat i scene,
lader svindleren — der nu titulerér sig
som »finansieringsmegler« — omverde-
nen vide, at han stdr til ridighed med
kapitalformidling, og at han med sine
omfattende forbindelser.i den interna-
tionale bank- og finansieringsverden eri
stand til at skaffe risikovillig kapital fra
udenlandske investorer, der rader over
sa rigelige likviditetsreserver, at de ikke
behever at tenke i traditionelle baner
med hensyn til sikkerhedsstillelse. Det
sidste er en vigtig tilfgjelse, for den af-

grenser direkte den maélgruppe, som.

svindleren har i kikkerten: forretnings-
folk med et ldnebehov, der ikke umid-
delbart kan dzkkes ad gengse kanaler.
Sikkerheden, forklarer svindleren, lig-
ger i serigsiteten af det projekt, som lén-
segeren seger finansieret og i soliditeten
af hans evrige virksomhed.

B: Stabiliseringsfasen

Huvis klienten er interesseret efter denne
indledende kontakt, tager svindleren
det nzste skridt. Han maler et forlok-
kende portret af lanemulighederne,
hvor der som oftest ikke er nogen princi-

‘piel overgrense. Linets storrelse afge-

res efter klientens eget skonomiske for-
mat. Vilkérene for lanets ydelse er.i
reglen meget usedvanlige og altid i kli-
entens faver, Da der imidlertid er tale
om international kapitalformidling, kan
hele laneproceduren ikke foregd ad

vante kanaler eller som en ordinzr pen-
'-getranSaktion ‘Megleren forklarer, at

der mé. tages hejde for valutariske og

' lovg1vn1ngsma5551ge restriktioner ikke

alene i det land, hvorfra pengene skal
frigives og i det af l8ntageren angivne
modtagerland, men ogsd i eventuelle
gennemgangslande, som det af forskel-
lige bankmessige arsager kan vzre pa-
krzevet eller hensigtsmaessigt at benytte
sig af. Hvis muslimske lande er involve-
ret, ér der szrlige problemer. Alle disse
(m%\nge og komplicerede forhold, som
maeglcrcn og hans forbindelser i udlan-
det skal holde styr pa,ﬁkqstcr tid og
penge, og det er i sage natur lantage-
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herved, idet han jo er dén part, som
kommer til at heste gevinsten ved det
favorable l&n. Forholdenes beskaffen-
hed bevirker desuden, at hele lanearran-
gementet mé afvikles indenfor elastisk
angivne tidsrammer. Fikserede datoer
er ikke mulige pé grund af arten af de
involverede transaktioner. .

Huvis klienten fastholder sin interesse
efter denne fase, kan der ske to ting.
Magleren vzlger enten at skride direkte
over til spergsmailet om prisen for at
sactte en lnesag i gang. Eller han rejser
pé dette stadium spergsmélet om »det
tekniske frigivelsesproblem« (»the bank
technicality«). Det sidste gar ud pé, at de
langivere, som megleren for gjeblikket
har kontakt med i udlandet, ganske vist
rider over rigelige pengeressourcer,
men at pengene er anbragt i et land og
pa placeringsvilkdr, der ger det vanske-
ligt at frigive dem indenfor et passende
tidsrum som felge af lovgivningsmees-

. sige restriktioner og bankregler. Proble-

met kan imidlertid lgses ved at udskifte
kapitalen med en eller anden form for
deponeringssikkerhed, eksempelvis
C.0.D.’s — Certificates of Deposit, bank-
indskudsbeviser — der ofte figurerer som
et praktisk garantidokument i det inter-
nationale banksamkvem. Disse beviser
kan ldnes hos en trediepart mod et gebyr -
og glide ind pa lanekapitalens pladsidet
frigivende pengeinstitut, der derved bli-
ver i stand til hurtigere at lesgive den
pnskede kapital og fa den overfort i over-
ensstemmelse med gazldende valutareg-

- ler. Hvis sadanne indskudsbeviser over-

hovedet optreeder fysisk pa noget
stadium af sagen, er de som regel falsk-
nerier, der er beregnet pa at afstive kli-
entens tro pa hele arrangementets pali-
delighed — og sl& ham for et side-gebyr

* til den part, der har pataget sig at trede

hjzlpende til med indskudsbeviserne,
sommetider dokumentfalskneren selv.
Hyis magleren udelader dette indslag i
svindelnummeret og gar direkte til om-
kostningsspergsmalet, fir klienten som
regel folgende historie. Forst ma han
indga en bindende kontrakt med magle-
ren om, at denne skal sege at lokalisere

ren, der mi beare omkostﬁlngsbyrden —en-egnet-finansieringskilde 1 udlandet.



Dernzst ma klienten levere udferlige
negletal for sin virksomhedsekonomi pa
grundlag af hvilke magleren udarbejder
en gkonomisk profil af linsggeren til
brug for meglerens kontakter i udlan-
det. Hvis disse herefter giver grent lys,
betyder dette alene, at klienten som ud-
gangspunkt er fundet vaerdig som poten-
tiel ldnseger. Endnu er der intet tilsagn.
Alt foregar i denne fase med telefax og
telefon — beregnet pa at bekrafte overfor
klienten, at de udenlandske kontakter,
som meagleren pastar at have, faktisk
cksisterer.

C: Léaneformidlingsfasen

Neste fase er hovedakten. Her skal svin-
delnummeret give sit afkast. Sagen er nu
néet dertil, hvor lingiverens reprasen-
tanter efter en ngje undersegelse af kli-
entens gkonomiske profil og hans pro-
jekt erklerer sig villige til at modtage en

formel l&neansegning fra klienten. Det .

er her, at klienten mé betale et oftest
kleekkeligt gebyr til maegleren, et gebyr,
der alene dekker omkostningerne ved
lanesagens videre behandling og som
ikke refunderes, ifald laneandragenet af
den ene eller anden grund ikke imgde-
kommes. Det understreges her pa ny
overfor klienten, at han ma veere absolut
zrlig og oprigtig med hensyn til de af
ham leverede data. Hvis der er unejag-
tigheder her, kan det forsinke sagen og i
veerste fald fore til afslag. Denne forma-
ning har en snedig psykologisk bag-
tanke. De fleste linsegere er ivrige efter
at fi del i den forjettende pulje af billig
kapital. De er derfor sjeldent absolut
ngjagtige, maske ikke engang fuldt zr-
lige, i deres eget skonomiske opleg. Da
meegleren ikke forlanger traditionel sik-
kerhed for l&net, men tveertimod forkla-
rer, at det er lanspgerens almindelige
erhvervsmeessige skudsmal og hans pro-

ol

" jekt, der skal bare ldnet igennem, vil

den pengeterstcnde klient ofte fale sig
msplreret til at pynte pd de forretnings-

messige realiteter. Det ved den profes-

sionelle svindler selvfalgelig alt om, og
han kan senere udnytte dette emme
punkt til at forklare, hvorfor lansegerens
sag ikke gik igennem. Klienten har ved
sin egen userigsitet forskertset chancen
og ber i virkeligheden skamme sig over
at have misbrugt meglerens kostbare
tid og kontakter t11 usaghge mampula-
tioner.

Gebyret, det egentlige mél

Undertiden betales gebyret direkte til
meagleren, der herefter patager sig at
afregne med sine udenlandske mellem-
meand. Undertiden arrangeres der et
personligt mede med lingiverens repra-
sentanter — dvs. medsvindlerne i den
anden ende af telefax-maskinen — hvor-
under lanets vilkdr ngje gennemdreftes
og feldes til papir pa en lineansggning,
der derpa erkleeres for modtaget mod, at
klienten pa stedet erleegger gebyret for
ansegningens videre behandling hos
langiverens finanseksperter. Internatio-
nale svindlere med speciale i front-end-
scams, foretrazkker ofte, at selve overgi-
velsen af gebyret foregdr udenfor deres
eget domicilland, eftersom de fleste lan-
des straffelovgivning er territorialt be-
graenset til handlinger foretaget inden-
for hjemlandet — nir man ser bort fra
narkotikakriminalitet. Det ger en even-
tuel retsforfelgning meget vanskelig, for
ikke at sige umulig, navnlig nar det drej-
er sig om tvistigheder om blotte gkono-
miske transaktioner, hvor det kriminelle
moment i begivenhedsforlebet er ind-
svabt i et indviklet og uigennemskueligt
forretningsforhold. Svindlerne vil des-
uden ofte soge at lukke af for civile sogs-
mal fra klientens side ved at fa klienten
til at vedtage i lanekontrakten, at alle
stridigheder parterne imellem skal afge-

res ved domstolene i et tredieland, gerne | -

et hvor retssystemet er tilpas rodet og

sendragtigt. Den slags kan hurtigt kele

af pa lysten til at fare proces.
Men brugen af et fremmed land til

selve gebyrbetalingen er ogsd en vigtig
detalje i maglerens psykologiske stra-
tegl. Hvis gebyret i forste runde er géet
direkte til langiverens folk, og maegleren
erkleerer, at hans eget honorar ferst for-
~ falder ved det ansegte lins udbetaling —

og ldnet, som det hele tiden har varet .
meningen, aldrig bevilges — ja, s& har -

‘megleren jo et bekvemt paskud-for at

hykle feelles sag med klienten og klage
over tabte indtegtsmuligheder. Det kan
gore det sire svert for klienten at gen-
nemskue, at det hele har varet et be-
drag, og at meaegleren blot er en forpost—
mand, der deler rovet med de zvnge
deltagere. R :
Gebyret—det er hele formalet med en
front-end-scam, uanset hvor raffineret
og pompgst meglerens papirfirma og de
gvrige indslag er sat i scene. Fidusen er

. at bedrage byttet med en trovaerdigt ud-

seende virksomhedsfacade og indgive
ham den sede illusion om et yderst favo-
rabelt 18n — og derpa sld ham for en net
sum penge, helst uden at han nogen-
sinde opdager, at han er blevet snydt.

D: Afviklingsfasen

Efter gebyrets betaling indtreeder den
fase, der i professionel svindler-jargon
tituleres som »stalling«. Klienten, der
fra starten af har fiet at vide, at hele
proceduren kraever tid, skal nu holdes-
hen med snak, dels for at ruste ham

' psykologisk til det afslag, der senere skal

serveres, men ogsa for at f4 ham til at
solidarisere sig med magleren, sddan at
han oplever dem som et fzelles makker-
pariforhold til den anonyme udenland-
ske financier, der ikke formar at skare
hurtigt igennem alle papirformalite-
terne. I denne periode kommer der hyp-
pigt elektroniske meddelelser om denne
eller hin forsinkelsesgrund — uro pa det
internationale valutamarked, lovgiv-
ningsrestriktioner, politiske kriser og
spandinger, strejke i visse af formid-
lingsleddene osv. — altsammen beregnet
pé at berede grunden for det endelige
afslag Tkke SJacldcnt gir meddelelserne
pa ungjagtigheder i klientens eget tal-
materiale. Igen kan magleren spille pa
dette til at bebrejde klienten, at hans .
samarbejdsbidrag ikke lever op til det
niveau, som kraves ved internationale
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pengetransaktioner af den involverede
art og kvalitet.

Til sidst har de henholdende manev-
rer imidlertid taget gassen si meget af
ballonen, at tiden er moden til endelig at
lade den briste. Det sker i form af en
telefax-meddelelse til magleren med et
formelt afslag fra den udenlandske fi-
nanciers firma, som magleren kan vise
frem til klienten. Begrundelsen for afsla-
get hentes ofte i internationale begiven-
heder, som klienten selv kan lzse om i
avisen. Men klienten forsikres altid om,

at lingiverens specialister betragter

ham som en serigs mand med et serigst
kapitalbehov, der muligvis vil kunne
impdekommes ved en senere lejlighed,
nér de og de faktorer i detinternationale
finanseringsklima har @ndret sig til det
bedre. ’

Sidste akt i spillet er »troste-fasen«.

Den skal tjene til at sikre, at den skuf-
fede klient ikke pludselig slar om i en
aggresssiv reaktion og forlanger sine
tabte penge tilbage fra magleren eller —
endnu verre —finder pa at gé til politiet.
Et af de kneb, der ofte bruges til at
forebygge denne mulighed, er at op-
bygge en forestilling hos klienten — helst
tidligt i forlebet—om, at andre 1&nsegere
rent faktisk har fiet deres ansegninger
imedekommet, og at den forsmaede kli-
ent blot har vaeret offer for helt tilfzeldige
begivenheder pa det internationale pen-
gemarked. Det kan ske ved falske refe-
rencer eller bekreftelsesskrivelser om
bevilgede lan til fiktive lansegere.

Naiviteten, bedragets
forudsztning

Alt dette er naturligvis blot detaljer i
fupnummeret. Den virkelige forklaring
pé gennemferligheden af en front-end-
scam ligger til syvende og sidst i klien-
tens egen naivitet og hans villighed til at
give afkald pé en normal kritisk bedem-
melse af hele arrangementet. Hvis han
foretog en sddan bedemmelse, ville det.
std ham klart, at ingen series og lovligt
virkende pengemand ville drive forret-
ning pa de vilkir, som magleren beskri-
ver. Kravet om et stort forhandsgebyr
for blot at i lov til at indgive en anseg-
ning om et lan, har et uundgaeligt strejf
af odiesitet, der burde f& den forste
alarmklokke til at kime —i ganske seerlig
grad nir gebyret er fortabt uanset lane-
sagens udfald. D¢ gvrige forlokkende si-

der af arrangementet — at linene er
store, at de ydes uden reel sikkerheds-

stillelse fra l&ntagerens side, at tilbage-

betalingsvilkérene er yderst favorable —
er under alle omstendigheder blot gra-
tis pynt, nr ldngiveren har adgang til at
sige nej og stadig beholde forhandsgeby-
ret. ' o

Rédgiverens rolle

Front-end-scams er et fenomen, der
kendes i de fleste sterre industrinatio-
ner. Modellen er international, og den
kan derfor forekomme alle vegne, ogsa i
Danmark, hvor mange forretningsfolk
formentligt vil veere let bytte for en pro-
fessionel facade-bedrager, der vil kunne
traekke betydelige veksler pa danskernes
almindelige uerfarenhed med interna-
tionale svindelnumre. Der forekommer
uden tvivl i dagens Danmark eksempler
p finansieringstilbud, der har sa for-
skonnede trzk, at flere af de klassiske
symptomer pd en front-end-scam ma
siges at vere tilstede.

Professionelle rddgivere som advoka-
ter og revisorer har her en rolle at spille
som en kritisk og uathangig bedemmer,
der kan stille de spgrgsmal, som klienten
ofte forssmmer at stille i sin iver efter let
kapital til sin virksomhed. Rédgiverens
forste opgave er at soge afklaret, om hele
arrangementet adskiller sig s& markant

fra de kendte finansieringsformer, at det

ikke kan vare baseret pad det normale
pengemarkeds

vanlig gkonomisk konstruktion. Den
slags kan naturligvis teenkes, uden at der
behgver at vere tale om svindel. Men i
s& fald mi der selvfelgelig leveres en
overbevisende forklaring pé, hvorledes
hele arrangementet pkonomisk set kan
hznge ‘sammen — og en forklaring pa
hvorfor langiveren er villig til at lade de
involverede fordele flyde videre til lin-
sogeren i stedet for selv at stryge gevin-
sten. En forklaring kan veere, at den ene-
ste kapital, som magleren og lingiveren
i virkeligheden befatter sig med, er kli-
entens gebyr.

Rédgiveren ber ogsa insistere pé, at
mzgleren lefter sleret for sine kilder,
siledes at ridgiveren gennem interna-
tionale bankoplysninger kan sege be-
kraeftet, at der er tale om andet og mere

virkningsmekanismer, .
- men ma fordre en eller anden helt used-

end et papirfirma med et telefaxnum-
mer. Men selv om alle disse forholdsreg-
ler ikke matte give grund til andet end
mild skepsis, ber ridgiveren sarge for at
traekke en vid sikkerhedsmargin om sig
selv og sin klient. Skent det pagzldende
finansieringsarrangement maske ikke er
et direkte svindelnummer, kan det have
s& misliebige trzk, at det kan give bag-
slag bade for rddgiverens og klientens

~ forretningsmaessige respektabilitet. Den .

pris kan nemt vise sig at vaere sterre end . K

fordelene ved et nok sé billigt lan.

Boblen brister

Den amerikanske operation ABSCAM .
lykkedes, fordi den blev sat i scene af en
tidligere top-svindler, som F.B.I. havde
fietinettet og overtalt til at samarbejde
med lovens mznd. Hans navn var Mel-
vin Weinberg, og han havde tilbragt
sterstedelen af sit liv med at lave penge
pa front-end-scams. Hans sidste og for-
nemste prastation pd den forkerte side
af loven var et guldrandet investerings-
firma ved navn London Investors, der ind-
bragte ham betragtelige formuer og ska-
rer af bedragne klienter, der aldrig
opdagede, at de var blevet taget ved
nzasen. Ikke desto mindre brast hele fo-
retagendet som en szbeboble, da en en-
kelt steedig klient nzgtede at lade sig
spise af med Weinbergs forklaringer og
forlangte klar dokumentation for hele
lanesagens gang.

Svindlere kan vere store menneske-
kendere og fortreeffelige skuespillere.
Men en god portion almindelig sund
fornuft er ofte nok til at gere disse talen-
ter ynkeligt til skamme.

JOHN PETER ANDERSEN



