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No cure, no pay

Af advokat lic.jur. John Peter Andersen

Der er behov for at overveje
om sdkaldt “betingede saler-
aftaler” — no-cure, no-pay —
burde tillades 1 Danmark 1 et
neermere bestemt omfang,
skriver advokat, lic. jur. Fohn
Peter Andersen. “Men en
imodekommelse md parres
med klare og faste regler for
Jenomenets praktisering.
Advokatens omdemme 1
Danmark skulle nodigt blive
lige sd darligt som 1 Steven
Sprelbergs storfilm, “Furassic
Park”; der ligefrem kan frem-
kalde frydefulde klapsalver
fra et memigt amerikansk
publikum, nar kempeoglen
Tyrannusaurus Rex 1

en enkelt mundfuld nedsvel-
ger filmens pengegriske
advokat.”

\

Bifagseksamen 1 filosofi 1979.
Cand.jur. 1984. Kandidatstipendiat
1 straffererspleje ved Aarhus Univer-
sitet 1985-87. Studier 1 kriminalret,
straffeproces og forfatmingsret 1
U.S.A. og England, Lic.jur. 1986.
Adwvokar 1990. Undervisning pd
Aalborg Universitet 1 selskabsret,
kautionsret, skatterer 1991-94. For-
Jatter til en reekke juridiske boger og
artikler.

Jobn Peter Andersen, fedt 195 5.
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2 C ontingent fee”-aftaler er et

tilbagevendende debattema
i advokatkredse. En contingent fee-
aftale gir som bekendt ud p4, at ad-
vokaten kun skal oppebzere honorar,
som aftales pd forhdnd, sifremt sa-
gen falder ud til Klientens faver. Gér
udfaldet af sagen Klienten imod, skal
advokaten ikke have honorar. No
cure, no pay. Kan doktoren ikke ku-
rere sygdommen, skal patienten ikke
betale nogen regning.

Der kan pévises flere gode grunde
1il, at sédanne aftaler ber veere tilla-
delige. Der kan ogséd pavises flere
grunde til, at man ber undgéd dem.
Contingent fee-aftaler er et velkendt
indslag i amerikansk advokatvirk-
somhed. Aftaleformen accepteres i
samtlige stater, bortset fra Maine og
Massachusetts, hvor der gzlder vis-
se restriktioner baseret p4 common
law. Contingent fee-aftaler bruges
iseer 1 retssager om personskadeer-
statning, men ogsé ved andre advo-
katopgaver, f.eks. incassovirksom-
hed. Men fenomenet er ikke uden
problemer, og der er givet nsermere
regler for sddanne saleerafialer i The
American Bar Associations ”Model
Rules of Professional Conduct™.

P4 positivsiden kan noteres, at en
contingent fee-aftale laser to proble-
mer pd samme tid. Den afklarer Klart
og simpelit det ekonomiske mellem-~

- veerende mellem advokat og klient.

Advokaten lgber en risiko, som han
er sagkyndig i selv at vurdere, nem-
lig om sagens procesrisiko stér sidan,
at han har en rimelig tiltro til, at det
overhovedet kan betale sig at keempe
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for Klienten. Tror han ikke pi det,
Ikan han sige fra. Klienten fir bistand
til sin sag, selv om han ikke har pen-
ge til at betale advokaten. Det har
navnlig betydning, hvis sagen ikke er
deekket af retshjeelpsforsikringen eller
kan opné fri proces. En betinget sa-
leeraftale egner sig for de tilfzelde,
hvor procesrisikoen ligger ret dben.
Det erisddanne sager serigst at brin-
ge sagen for retten, fordi sagens pro-
blemstilling ikke pé forhand har no-
gen givet lesning. Klienten har
méske et berettiget krav, maske ikke,
og fordelen ved et heldigt udfald kan
derfor passende deles — lige eller
skeevt — med den advokat, der pé
egen risiko méd imvestere sine arbejds-
ressourcer i at frembringe et gunstigt
udfald. Alternativet ville veere, at kii-
enten ikke fir sin mulige ret efter-
prevet og derfor muligvis lider et
retstab. Betingede salzraftaler er des-
uden velegnede, hvis advokaten har
en seerlig sagkundskab 1 sagens juridi-
ske materie og derfor mener at kun-
ne give sagen en speciel angrebsvin-
kel, der kan pévirke procesudfaldet.
Advokaten risikerer her kun sin egen
arbejdstid og har samtidig lejlighed
il at dyrke sit seerlige interessefelt
med deraf flydende kundskabspleje.

Tab og vind

med samme sind

Betingede saleeraftaler ger det i visse
sager endvidere muligt for advokaten
at etablere en forstdelse med Klien-
ten, som ellers kan veere delikat ved
en normal honoraraftale. Hvorfor
skulle klienten kere en sag, somi ad-
vokaten siger kan falde begge veje?
Bortset fra reguleere principsager, har
Klienterne en tendens til at erkleere
sig enige 1, at det er uklogt at smide
gode penge efter dérlige. Hvis advo-
katen derfor pa forhand ma4 ryste pad
hovedet og ikke ter spa om sagens
udfald, kan Klientens egenheendigt
besluttede tilsagn om at kere sagen
alligevel undertiden resultere i en be-
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lastet klientrelation, nér sagen tabes

med et brag, skent advokaten nok s&
meget har betonet, at tingene ikke
tegnede godt. Det er nemmere at
hindtere denne situation med en
helt eller delvis betinget saleeraftale,
eftersom nederlaget da forsedes med
en besparelse af advokatregningen.
Det er sveert for klienten at bilde sig
ind, at advokaten skulle have mistet
entusiasmen undervejs, nir hans
egen pengepung er med i sagen. Og
det er nemt for advokaten at traekke
beklagende pa skuldrene, hvis det
feelles projekt ikke falder lykkeligt ud.
Tab og vind med samme sind.

En anden betragtning, som maéske
ikke falder lige for, men som ikke for-
tjener at glemmes, er den enkle, at
det jo 1 en vis forstand turde veere ad-
vokatens og Klientens eget og fortro~
lige mellemvzerende, hwad de bliver
enige om med hensyn til betalingen
for advokatens indsats. Hvis aftalen
ikke pé forhdnd strider mod lov og
eerbarhed, knytter der sig ikke stgrre
interesse til at censurere den. Og
censurmuligheder for urimeligheder
af den slags, som ber underkastes en
vis rimelighedskontrol, er allerede til
stede 1 lovgivningen. En betinget sa-
leeraftale kan ikke betegnes som uri-
melig som sddan, men kan natur-
ligvis udformes sadan, at den mis-
bruger klienten pa utilberlig vis. Men
det er ikke et argument mod betinge-
de saleeraftaler, kun mod deres ud-
formning.

Det er indset i U:S.A. Her er ogsé
det betinget oppebirne saleer under-
givet et rimelighedskrav i medfer af
The American Bar Associations
?Model Rules of Professional Con-
duct”, der stammer fra 1983 og se-
nest er revideret i 1992. Advokatfor-
bundets regler om god advokatskik
er geeldende i de enkelte stater, med
en reekke modifikationer fra stat til
stat.

Det almindelige — men ofte fra-
vegne — udgangspunkt efter ameri-
kansk advokatskik er, at der ikke bar
indgds betingede saleeraftaler med
Klienter, der er i stand til at betale ad-
vokatregningen. Er klienten ikke i
stand til at hyre en advokat, kan det
aftales, at advokaten arbejder pa be-
tinget basis, men Klienten skal da ha-
ve fyldestgerende oplysninger om

indholdet af den betingede salerafta-
le, s& han forstir arrangementets ka-
rakter. Aftalen skal udarbejdes skrift-
ligt med angivelse af den beregnings-
formel, der anvendes 1l at honorere
advokaten, sdfremt sagen ender med
gunstigt udfald for klienten.
Retshjeelpsforsikring og offentligt
betalte procesordninger er ikke et
feenomen, man kender meget til i
U.S.A. Derfor vil mennesker uden
midler ofte veere helt ude af stand tl
at forfalge deres ret, hvis muligheden
for contingent fee-aftaler ikke var til
stede. Aftaleformen tjener i disse
tilfzelde et direkte retssikkerhedsfor-

, , Det er sveert for

klienten at bilde
sig ind, at advokaten
skulle have mistet en-
tusiasmen undervejs,
nar hans egen penge-
pung er med i sagen.

Og det er nemt for ad-

vokaten at traekie
beklagende pa skuldre-
ne, hvis det fzlies pro-
jekt ikke falder ’ ,
lykkeligt ud.
mal. En fattig hjemles person, der er
kommet 4l skade ved en automobil-
ulykke, ville méske aldrig f& erstat-
ning, hvis der ikke var en advokat,
som var rede til at kere sagen og
glemme saleret, indtil erstatningen
var reddet i land. Set fra skadelidtes
synspunkt er aftalen med advokaten
ren gevinst.

T amerikansk praksis har man taget
det standpunkt at visse sagskategori-
er ikke er vel forenelige med betinge-
de saleraftaler. Det drejer sig om
straffesager. Her producerer sagen
ikke noget delingsegnet udbytte.
Desuden har man ment, at betinge-
de aftaler p4 dette omrade pd uheldig
vis kan forlede advokaten til at tage
uetiske midler 1 brug for at fa Idienten
frifundet. Skilsmissesager er et andet
omride, som de amerikanske advo-
katregler har friholdt for betingede
saleeraftaler. Model Rules of Professi-
onal Conduct forbyder direkte advo-
katen at anvende betingede saleeraf-
taler i disse sagskategorier.
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Det anses heller ikke for tilladeligt, .

at strafferetskyndige advokater bistar
anklagemyndigheden pa basis af en
betinget saleraftale. Det vil stride
mod den helt fimdamentale tanke, at
anklagemyndigheden er retfeerdighe~
dens vogter, ikke et organ, der blot
skal fremskaffe flest mulige domfzel-
delser. @konomisk streebsomhed
kommer her i karambolage med
strafferetsplejens krav om objektivi-
tet, neutralitet og retfeerdig retspleje
("due proces™). Ngjagtig samme
grundliggende hensyn modsiger
steerkt de tanker, som undertiden er
blevet luftet hos de danske skatte-
myndigheder om aflenning af seerlig
nidkzre skattemedarbejdere med
?duserer” 1 forhold til deres *fangst”

af unddragne skattekroner.

Foint-venture

P4 negativsiden ma noteres, at betin-
gede saleraftaler knytter en meget
teet forbindelse mellem den professi-

onelle ridgivers preestation og hans

interesse 1 indtjening. Det er 1 smuk
pagt med moderne tiders fusionstun-

ge og kommercielt indstillede advo--

kathuse, at advokaten helst skal tje~
ne mange penge, men det skal nok
ikke overses, at en for snzver og for
direkte sammenkobling mellem ad-
vokatens professionelle gerning og
hans interesse 1 jordisk mammon kan
risikere at avle uheldige bidrag til at
senke standens heederlighedsniveau
og retskaffenhed. Betingede saleeraf-
taler kan skabe en binding til klien~
ten, som ger det muligt for klienten
at lsegge et ubehageligt pres pa advo-
katen, f.eks. med hensyn 1l brugen af
bevismidler. En betinget saleeraftale
er i princippet et joint-venture mel-
lem advokat og klient om et gkono-
misk projekt. Advokatens uafhaen-
gighed er derfor tettere pa at blive
anlgben ved et sddant arrangement
end ved en sedvanlig honoraraftale,
hvor honoraret beeres.af den gode og
dygtige indsats, ikke af sagens uvisse
udfald, selv om dette i en vis ud-
streekning kan teelle med som ud-
‘malingsfaktor ved salerets fastszttel-

Walter Matthau som den mest
kyniske advokat fedt af en
amerikansk kvinde i Billy Wilders
film »Knald eller fald”.

"The Fortune Cookie.” Unjted Int. Pictures 1966
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se. At deltage i Klienternes forret-
ningsprojekter er allerede kendt for
at kunne affede kedelige bivirkninger
for advokaten selv og hans kolleger.
Det burde maske veere nemmere for
advokaten at styre forremingssamar-
bejdet, nir det handler om et juridisk
projekt. Men det holder kun stik,
hwis aftalen med Klienten giver advo-
katen frie heender til at disponere ef-
ter sin bedste faglige overbevisning,
herunder til at heeve sagen som hib-
lgs, hvis advokaten pd grundlag af
forberedelsen nu mener, at dette er
den rette lgsning. En betinget sa-
leeraftale ber ikke binde advokaten
ud over hans professionelle etos og
navnlig ikke forpligte advokaten til at
optreede med et ugrundet segsmaél,
der udseetter ham for vanry og sank-
tioner fra rettens side.

Synderen mad betale
Skal en betinget salzraftale kunne

virke, vil det kreeve, at den udferdi-

ges skriftligt og med en neje angivel-
se af advokatens absolutte selvbe-
stemmelsesret med hensyn til sagens
forelse og tilretteleeggelse. Der ber
ogsé veere en vis adgang til konverte-
ring af aftalen, siledes at den overgér
il en neermere bestemt fast honore-

‘ring pa fastlagte konditioner med
hensyn il tid og pris. Advokaten kan
ikke leve med, at klienten tilbagehol-
der vaesentlige procesoplysninger el-
ler pé anden méde manipulerer med
bevismaterialet. Svig pa det punkt er
det samme som svig 1 interessent-
skabsforhold. Ophevelse er svaret,
og synderen mé betale.

IU.S.A. var der gennem lzengere
tid divergerende opfattelser i teorien
omkring forholdet mellem betingede
salzeraftaler og faste procesomkost-
ninger sdsom retsgebyrer, syn- og
skensomkostninger m.v. Tidligere
var opfattelsen den, at sidanne
uundgielige udgifter métte holdes
uden for aftalen. Nu accepteres det i
stigende omfang, at der ogsé indgés
betingede aftaler om disse omkost-
ninger, hvilket muligggar, at advoka-
ten sd at sige investerer 1 Klienten som
et potentielt forretningsprojekt. Kli-
enten har ingen penge, men han er
kommet til skade ved en ulykke, som
kan geres i penge ved et segsmal
mod en eller anden mulig skadevol-

der. Betalingen af sagens procesom-
kostminger betegner blot en del af ad-
vokatens indskud i forretningen, og
der skal derfor i den skriftlige aftale
med klienten tages stilling til, om po-
sitive sagsomkostninger skal treekkes
ud af sagens gkonomiske resultat, for
advokatens beregnes eller efter. Den
anden del er advokatens arbejdsind-
sats. Med en transport i klientens
krav mod skadevolderen kan det sik-

res, at et lykkeligt udfald skeenker ad-

vokaten deekning for bade udgifter
og anstrengelser. I visse stater, f.eks.
New York og New Jersey, har dom-
stolene dog lagt visse begreensninger
pa selve sterrelsen af advokatens be-

tingede honorar i form af et loft pa .

50 % af sagsudfaldets gkonomiske

, En betinget
salzeraftale ber
ilkdke binde advokaten
ud over hans profes-
sionelle etos og navnlig
ikke forpligte advo-
katen til at optraede
med et ugrundet sogs~
mal, der uds=tter
ham for vanry og sank-

tioner fra ’ ,
rettens side.

veerdi. Det kreeves ogsé, at det betin-
gede honorar udmales med faldende
procentsats ved stigende sagsveerdi.
Baggrunden for sddanne restriktio-
ner er et gnske om at gere op med
den ofte fremferte anskuelse, at nog-
le advokater er for villige til at lokke
Klienterne ud i ugrundede processer
(vexacious and unfounded suits™)
ved hjzlp af ekstreme procentaftaler
1 sager med astronomiske erstat-
ningskrav. Omvendt skulle contin-
gent fee-aftalen gerne modvirke ad-
vokatens eventuelle fristelse til at
spge et nemt her-og-nu-forlig, der
kan skaffe ham penge pé hinden ved
en relativt lille arbejdsindsats, frem-
for at forfelge sagen energisk gennem
domstolssystemet. Efter amerikansk
retsopfattelse har domstolene ad-
gang til at seette rimelige spilleregler
for udevelsen af advokatvirksomhed,
herunder i henseende til advokatho-
noraret.
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Tvecegget sveerd :
Som situationen er her i landet, er
betingede salzeraftaler ikke tilladelige.
I visse sager kan sddanne aftaler veere
loyale og velbegrundede og bidrage
til en prevelse af et serigst retsspargs-
maél. Undertiden fremferes det som
argument mod betingede saleerafta-~
ler, at de virker tilfeeldigt i den for-
stand, at det optjente saleer ikke af-
spejler advokatens arbejdsydelse. Be-
demt efter amerikanske forhold er
denne kritik ikke ganske treeffende,
eftersom advokaten er i risiko for helt
at tabe sin indtjening, hvis sagen fal-
der uheldigt ud. Bedemt efter dan- -
ske forhold er kritikken et tvesegget
sveerd, nér man betragter de danske

_proceduretakster, der som udgangs-

punkt knytter salzerets storrelse til sa-
gens pkonomiske genstand. Ved
contingent fee-aftaler er advokaten
villig til at arbejde uden saleer, hvis
han ikke kan vinde sagen. Det stller -
kun Klienten bedre. S& godt er klien-
ten ikke stillet efter den danske pro-
ceduretakst. ‘

Som professor Werlauff har anfert
ien artikel i Lov & Ret 6/1993, kan
der veere et vist behov for, at man
genovervejer hele problemstillingen
med sigte pé at 3 afklaret, om sddan-
ne aftaler méske burde tillades i et
nermere bestemt omfang. Men det
ber ikke overses, at betingede sa-
leeraftaler er langt mere end blot et
forretmingsspergsmal. Aftaleformen
har betydning for hele advokatstan-
dens anseelse i bredeste.forstand.

En imgdekommelse ma derfor un-
der alle omsteendigheder parres med
Klare og faste regler for feenomenets
praktisering. Et godt omdemme kan
eroderes pa fa &r, hvis man blindt
lober efter tidens moder og luner og
overser, at advokatens metier som
akademisk uddannet ridgiver i rets-
spergsmél hviler pé et videre funda-
ment end simpel vindskibelighed.
Advokatens omdemme i Danmark
skulle nedigt blive lige sd darligt som
1 Steven Spielbergs storfilm “Jurassic
Park”,; der ligefrem kan fremkalde
frydefulde klapsalver fra et menigt
amerikansk publikum, nir kem-
peeglen Tyrannusaurus Rex i en en-~
kelt mundfuld nedsveelger filmens
pengegriske advokat. Il




